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INTRODUCCION

En un trabajo previo se realiz6 una comparacion entre el proceso de globa-
lizacion de hace un siglo y el actual (Kuri, 2012), senalando tres fases en
las que dicho proceso fue evolucionando a lo largo de ese periodo. La pri-
mera se situaba entre 1890 y 1914, como parte de la etapa imperialista; la
segunda, luego del retroceso economico que significo el periodo de entre-
guerras, se inici6 hacia 1950 y concluyé a mediados de la década de 1970
con la fuerte crisis que sacudio6 al sistema capitalista. Finalmente, la terce-
ra y actual fase comienza con el cambio de paradigma economico en la
década de 1980 que trajo consigo altos niveles de apertura comercial y fi-
nanciera, asi como una fuerte dosis de privatizacion y desregulacion en la
economia, todo lo cual aceler6 el proceso globalizador.

Si bien en el presente capitulo se trata de mantener esa perspectiva com-
parada para ilustrar algunos aspectos, el analisis se centra mads en lo espe-
cifico de la actual etapa de la globalizacion y los cambios que ha provocado
en los ambitos territorial y regional. El objetivo principal es indagar como, a
partir de los tipicos vectores que impulsan el proceso globalizador —co-
mercio mundial, inversion extranjera directa (IED) y capital financiero—,
se producen importantes modificaciones en el terreno de la geografia pro-
ductiva, tanto en los niveles global y nacional, como regional y local.

Esta nueva geografia productiva se ha convertido a su vez —y esta es la
hipoétesis que se maneja en el trabajo—, en un referente central para el ana-
lisis del proceso globalizador, en la medida que para el periodo que nos ocupa
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ha pasado a ser un factor central en la evolucion de los determinantes de
la globalizacion, tanto de los vectores antes senialados, como de la innova-
cion tecnologica, que es también un elemento clave.

Para tal fin, el trabajo se estructura de la siguiente manera: en un primer
apartado se hace una breve caracterizacion de la actual oleada globalizado-
ra, senalando los vectores que la impulsan y resaltando sus rasgos distinti-
vos respecto a etapas previas. El segundo apartado se dedica, de manera
sucinta, a describir el nuevo papel del Estado y las instituciones frente al
actual proceso globalizador; mientras que el tercero plantea los cambios
que se van a producir en la geografia productiva mundial, destacando el
papel de China como la gran potencia emergente del siglo XXI. En el cuar-
to apartado se presentan algunas de las principales causas de la persistente
desigualdad y las formas en que el proceso de convergencia se ha presen-
tado, asi como las opciones para que éste pudiera continuar. Finalmente,
y a manera de conclusion, se intenta relacionar lo expuesto en el capitulo
con la crisis financiera de 2007-2008 y sus consecuencias actuales, para
terminar planteando cuales podrian ser las perspectivas de la presente etapa
de la globalizacion.

LOS VECTORES QUE DETERMINAN LA GLOBALIZACION:
COMERCIO, IED Y FINANZAS

La actual etapa de la globalizacion, iniciada durante el decenio de 1980, se
distingue de sus predecesoras por: 1) el creciente impacto de las nuevas
tecnologias de la informacion y la comunicacion (TIC’); 2) la consolida-
cion de las empresas globales: 3) una mayor internacionalizacion, volatilidad
y autonomia de los mercados financieros; 4) el incremento del comercio
intraindustrial; 5) la desregulacion en los paises de la OCDE; 6) la apertura
comercial y financiera en paises ajenos a la OCDE, y 7) el nuevo tipo de
organizacion flexible de la produccion permitido por las TIC.

Se afirma que ademas de los profundos cambios en el patron productivo
inducidos por las nuevas tecnologias, la importancia de la etapa actual
consiste en que se ha permitido que buena parte del mundo menos desa-
rrollado se integre al mercado mundial mediante procesos de liberalizacion,
privatizacion y desregulacion. Por ello, “desde la perspectiva de la OCDE, la
apertura masiva de los paises no pertenecientes a esa organizacion es vista
por algunos como la creacion de nuevas y vastas dreas para la inversion
redituable y el crecimiento” (Oman, 1997:16). Si bien esto es en parte cier-
to, habria que matizarlo a la luz de las grandes desigualdades vigentes a
escala mundial, ya que si bien la globalizacion ha permitido la convergencia
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de los paises y regiones de la OCDE, las “nuevas y vastas dreas” del mundo
menos desarrollado, s6lo de manera marginal han podido convertir los
procesos de apertura econémica —que les fueron impuestos— en eslabo-
nes hacia un crecimiento sostenido.

Por otro lado, cabe senalar que la fuerte internacionalizacion financiera,’
asi como la gran fluctuacion monetaria que provocoé en las décadas de 1980
y 1990, influyeron en cierta medida en la localizacion fisica de la produc-
cion, ya que la volatilidad de ese periodo —en particular intensa en los
paises no miembros de la OCDE— llevo a las empresas a localizarse en
las regiones mas desarrolladas y estables’ (véase cuadro 1). Otra peculiari-
dad de la actual globalizacion es la mayor densidad e interdependencia de
sus redes, en particular las de las empresas globales.

También se ha senialado, por paradojico que parezca, que el proceso de
integracion econdomica mundial entrafia una mayor actividad del Estado,
debido —seguin Summers (1999)— a que los gobiernos han realizado di-
versas tareas en el sentido de ubicar a sus paises en algin bloque regional
que les permita participar, con mayor fuerza, en las corrientes de comercio
internacional. Lo anterior se debe a lo extendido de la idea de que es nece-
sario sumarse a la globalizacion, sino se quiere quedar fuera de toda posibi-
lidad de desarrollo econémico.

Pero, ;en que difiere realmente la globalizacion contemporanea de las
anteriores? En términos comerciales la importancia es mayor debido a
tres razones fundamentales:’ 1) el comercio internacional actual supone
una proporcion mayor de bienes comerciables que el de etapas anteriores;*
2) el intercambio de servicios crece de forma mas acelerada, y 3) el comercio
de las empresas transnacionales (comercio intraindustrial) se ha incremen-
tado de manera notable.

En términos puramente cuantitativos la diferencia es también grande,
ya que durante las ultimas dos décadas la tasa de crecimiento del comercio
(véase cuadro 2) ha sido del doble respecto al PIB mundial —debido en gran

! Son muchas las referencias que aluden a la magnitud de los activos financieros derivada de
dicho proceso, desde el billon de dolares diarios que en 1995 representaba unas 100 veces
el valor total del comercio mundial de manufacturas y servicios (o que superaba las reservas de
divisas mundiales), hasta los 50 trillones de dolares en que se estima el costo de la crisis finan-
ciera de 2008-2009, Camagni (2005) y Wray (2011).

2 Cf. Oman (1997).

* Cf. Bordo et al. (1999).

*Mientras que la proporcion de bienes comerciables respecto al PIB de hoy es mas o menos
semejante a la de hace un siglo, el comercio exterior es hoy mucho mayor si se mide como
porcentaje de la produccion de bienes comerciables, puesto que las exportaciones se duplicaron
entre fines del siglo XIX y fines del XX, al pasar de cerca del 20% a mas del 40%, Cf. Bordo et al.
(1999) y Kuri (2012).
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medida a la fragmentacion de la produccion—, mientras que la inversion
extranjera directa (IED), a su vez, ha duplicado a la expansion comercial,
dirigiéndose mayoritariamente al sector servicios de las grandes areas me-
tropolitanas.

CUADRO 2
EXPORTACIONES MUNDIALES DE MERCANCIAS/PRODUCTO MUNDIAL

Aios E);I;Z;t;;iﬁ: 1:65 PIB Exportaciones/PIB
Millones de dolares Billones %
1999 5751951 32511736.74 17.69
2000 6501 779 33567 786.25 19.37
2001 6235581 33355 139.09 18.69
2002 6538 251 34 635 980.92 18.88
2003 7640 131 38893 815.81 19.64
2004 9284933 43 805 705.46 21.20
2005 10579 757 47429 736.48 22.31
2006 12210982 51364 206.33 23.77
2007 14116 364 57 859 875.88 24.40
2008 16 267 302 63 462 195.69 25.63
2009 12638018 60 168 337.84 21.00
2010 15402 601 65954 757.10 23.35
2011 18457 617 73280521.72 25.19
2012 18 611 603 74 890 212.63 24.85
2013 19070332 76989 631.79 24.77
2014 19118 860 79 045 207.95 24.19
2015 16 581 686 74 760 284.14 22.18
2016 16 071917 75847 769.42 21.19

FUENTE: Informe sobre el Desarrollo Industrial 2016, ONU, OMC, Estadisticas del comercio
internacional, 2015, disponible en <https://datos.bancomundial.org/indicador/NY.GNPMKTP,
CD>.

Esta es otra de las diferencias entre las globalizaciones previas y la de
hoy, ya que mientras en 1914 en Estados Unidos la mineria y el petréleo ab-
sorbian el 40% de la IED, y la manufactura y los servicios 20% cada uno, en
la actualidad esta ultima actividad representa la mitad de la IED y la manu-
factura el 35%. El crecimiento de la IED en Estados Unidos es relativamente
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reciente, ya que hasta 1960 no rebasaba el 6% del PNB, llegando al 20% en
1996, con un comportamiento semejante de la IED recibida por este pais.’

Esto nos muestra el importante papel que la IED jugé como impulsora
de la globalizacion a partir de la crisis de la década de 1970, no sélo a tra-
vés de la transferencia tecnologica y de fragmentar la produccion en el
mundo, sino contribuyendo notablemente al fuerte incremento de los flu-
jos comerciales, mediante los intercambios intraempresariales (el llamado
comercio intraindustrial), que representan mas de un tercio de las exporta-
ciones de Estados Unidos y casi la mitad de sus importaciones.

Respecto al tercer vector de la globalizacion, es decir, al capital financie-
ro, veamos cudl fue su papel en etapas previas. Durante la primera etapa
globalizadora (1890-1914), los flujos de capital dieron soporte a la division
internacional del trabajo entre los paises centrales productores de manu-
facturas y los periféricos exportadores de materias primas. En este sentido, la
mayor parte de los préstamos se destino a la construccion de la infraestruc-
tura necesaria para la exportacion primaria, lo que —junto con los bonos
gubernamentales— absorbio la casi totalidad del capital en préstamo. Es-
ta es una de las principales diferencias con el flujo de capitales posterior a la
Segunda Guerra Mundial (1948-1973), el cual estuvo mucho mads ligado a
la actividad industrial y comercial.

En efecto, en la segunda etapa globalizadora, el 90% de las transacciones
financieras correspondio a inversiones productivas y a operaciones comer-
ciales, algo diametralmente opuesto a lo ocurrido a partir de entonces en
la tercera y actual etapa, en que el 88% de los movimientos financieros a
escala mundial nada han tenido que ver con la produccién o el comercio,
sino que han sido de cardcter puramente especulativo.® La otra diferencia
central es que si antes predominaban los movimientos de capital a largo
plazo, ahora son los de corto plazo los mayoritarios. Si a esto se anade el
monto de estos capitales en circulacion que es —como ya se apuntaba mads
arriba— cada vez mayor, puede comprenderse por qué algunos auto-
res como Chesnais han afirmado ya desde hace tiempo que en sentido estric-
to so6lo en el sector financiero se presenta una verdadera globalizacion.”

Pero lo que va a caracterizar a la globalizacion contemporanea no sélo
son las magnitudes de sus componentes, sino el que es un proceso que
integra de forma simultdanea a una serie de mercados —desde el de bienes
y servicios, hasta el de factores, con la tecnologia y la informacion como ele-
mentos clave— y hace que se retroalimenten y funcionen a gran velocidad,

5 Cf. Bordo et al. (1999).
5 Cf. Navarro (2000).
7 Cf. Chesnais (1996).
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en una misma direcciéon y con una determinada légica de largo plazo®. En
este sentido, el impacto de las nuevas tecnologias de la informacion y
la comunicacion (TICs) —alterando toda la dindamica economica y social del
capitalismo— quiza permita coincidir mas con quienes senalan diferencias
fundamentales entre las anteriores etapas y la actual, que con quienes no en-
cuentran nada realmente nuevo.’

INSTITUCIONES FRENTE AL PROCESO GLOBALIZADOR

En la medida que el proceso globalizador ha implicado mds una nueva
division internacional del trabajo que una globalizacion del poder estatal,
ello ha traido como consecuencia nuevas reglas del juego entre los diversos
actores sociales, lo que ha provocado importantes consecuencias entre las que
destacan, por un lado, la carencia de estructuras de gobierno mundiales ca-
paces de gestionar una cada vez mas compleja realidad y, por otro, una pér-
dida de relevancia en el margen de accion de los Estados nacionales, como
consecuencia de la contradiccion entre un acelerado proceso de mundiali-
zacion economica y unas politicas publicas que conservan un fuerte com-
ponente nacional.

Ejemplo de lo primero seria la crisis financiera que estall6 durante el
ultimo trimestre de 2007 en Estados Unidos, extendiéndose con celeridad a
casi todo el mundo, sin que los organismos internacionales encargados de
gestionar las finanzas mundiales (Fondo Monetario Internacional y Banco
Mundial), pudieran reaccionar con algtin programa a nivel global para en-
frentar la crisis. Por el contrario, fueron los Estados nacionales de manera
individual quienes enfrentaron en sus respectivos paises las consecuencias
de la crisis como pudieron, sobre todo inyectando recursos a empresas y
bancos en problemas, y/o incrementando la inversion en infraestructura
y en gasto social para atacar la recesion y el desempleo, medidas que sin
duda fueron en contra de las bases mismas de la no intervencion estatal en
las que se sustent6 el modelo neoliberal desde el decenio de 1980.

Pero lo que interesa destacar aqui es la falta de correspondencia entre las
necesidades del sistema mundializado y las herramientas de gestion que esta

8 Cf. Camagni (2005).

? “Los escépticos de la globalizacion, igual que esos hiperglobalizadores a los que tan eficaz-
mente critican, comercian con ilusiones. No pueden aceptar que la globalizacion ha vuelto a la
economia mundial actual radicalmente diferente de cualquier economia internacional que haya
existido en el pasado” (Gray, 2000:89-90).
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crisis ha hecho mas que evidente.'” En efecto, la rigidez de los organismos
financieros internacionales impidi6 su pronta reaccion, lo que permitio
tomar la iniciativa a los Estados nacionales; pero no olvidemos que éstos
han dejado de gestionar muchos aspectos econémicos y sociales en las ul-
timas décadas ante la fuerza de la ola globalizadora.

Es precisamente a este ultimo punto al que se refiere la paradoja de Ro-
drik (1998), que no es otra cosa que una situacion en que las capacidades
relativamente disminuidas del Estado se van a presentar justo en el momen-
to en que mas se requeriria de ellas para hacer frente a las tensiones que
provoca la globalizacion.! En el caso particular de la politica monetaria, por
ejemplo, bajo el patron oro, los gobiernos podian usarla in extenso para
defender la estabilidad de sus monedas, mientras que actualmente ya no
gozan de esa libertad, debido a que perdieron la autonomia de antes al
verse afectados por el funcionamiento del mercado mundial de capitales.'?

Respecto a este punto, Sassen (1999) va a plantear que una de las funcio-
nes del Estado frente a la economia global es la de negociar el espacio de
accion entre las leyes nacionales y los actores foraneos (empresas y organi-
zaciones supranacionales), y que desregulacion, privatizacion o liberaliza-
cion comercial y financiera son términos que describen ese proceso de
negociacion, aunque el problema es que solo reflejan la parte en que el Es-
tado deja de regular la economia, sin registrar la forma en que va a participar
en el nuevo marco que permite a la globalizacion avanzar.

10 “La muy citada asimetria entre una globalizacién econémica cada vez con menos limites
frente a la lentitud de los avances en la supranacionalizacion de las dimensiones sociales y po-
liticas que deberian modularla, tiene en la dimension institucional retos especiales. Una forma
de expresar las deficiencias al respecto es sefialar como repetidamente se constata que tenemos
instituciones internacionales, pero todavia no instituciones globales adecuadas a las nue-
vas realidades” (Tugores, 2010:189).

'1'Un ejemplo de ello podria ser el llamado trilema del tipo de cambio, en el que la libre
movilidad de los capitales a nivel mundial dificulta la aplicacion de una estrategia economica
nacional. En este caso particular, el mencionado trilema se presenta entre la globalizacion del
capital, el tipo de cambio fijo y una politica monetaria con fines internos, ya que no se pueden
tener las tres cosas a la vez, debiéndose renunciar al menos a una de ellas (Obstfeld, 2000). Una
forma alternativa de presentar el trilema es mediante la busqueda de alguno de los tres objetivos
siguientes: mayor integracion economica, regulacion publica y soberania nacional. Se afirma
que su resolucion dependerd de lo que se decida privilegiar. Asi, por ejemplo, Friedman y los
economistas conservadores ponderaran los beneficios de la integracion y la necesidad de la
soberania; los proteccionistas modernos enfatizaran la soberania y la necesidad de la interven-
cion publica; mientras que los llamados “utépicos internacionalistas”, resolveran dicho trilema
privilegiando la accion publica y la integracion (Summers, 1999). Es en este ultimo grupo en
el que se podria inscribir el proceso de integracion europeo, ya que se ha sacrificado parcial-
mente la soberania nacional.

'2 Eichengreen citado en Summers (1999).
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Ese nuevo marco es el resultado de todos los cambios legales que van a
sancionar los procesos de desnacionalizacion, privatizacion y liberaliza-
cion, mediante los cuales el Estado cede parte de sus derechos y de su au-
toridad para gestionar diversos aspectos de la vida econémica y social. De
ahi que la consolidacion de los espacios globales no se pueda entender
cabalmente sin la participacion del Estado en dicho proceso, ya que no sé6lo
habra cambios en los lugares (territorios) en que se desarrollan las activi-
dades productivas, comerciales o financieras, sino que junto con ello se
modificara también el ordenamiento juridico que las sostiene.

Lo anterior es algo que también va a distinguir a la globalizacion con-
temporanea de sus predecesoras, ya que por muy fuertes que hayan sido
las corrientes financieras y comerciales de principios del siglo XX o de la
segunda posguerra, no dejaron de ser flujos relativamente aislados que no
involucraron cambios juridicos mayores como los que en esta tltima etapa
se estan produciendo. Es en esta perspectiva que se podria concluir que

[...] la globalizacion no solo tiene que ver con flujos comerciales y de inver-
sion cruzando fronteras, sino también con el traspaso de funciones desde el
gobierno nacional a instituciones privadas transnacionales, asi como con
el desarrollo al interior de los Estados nacionales de los mecanismos necesa-
rios para asegurar los derechos del capital global (Sassen, 1999:159).

En suma, entre los cambios que el proceso de internacionalizacion ha
traido consigo, el del Estado ha sido de los mas importantes en la medida en
que su antiguo papel central durante el auge del keynesianismo ha debido
adaptarse a una nueva realidad en la que todavia juega un rol importante
—dado que sigue controlando muchas de las variables socioeconomicas—,
pero lejos ya de la centralidad anterior. Esto trajo como consecuencia una
menor capacidad para incidir en la estrategia de desarrollo econémico in-
terno, puesto que ésta se encuentra en mayor medida determinada por la
dindmica del mercado mundial.

Ello es asi desde la década de 1970, en que el crecimiento econémico de
la posguerra llegé a su fin, ante la incapacidad de las politicas keynesianas
para detener la inflacién, mantener los niveles de productividad y ganancia,
asi como de seguir generando crecimiento y empleo. Todo esto provoco
que a la articulacion nacional de las relaciones economicas —predominan-
te durante el fordismo— se haya integrado en las tultimas décadas del siglo
XX otro tipo de articulacion en el nivel supranacional, aunque ello ha es-
tado lejos de generar fenomenos de globalizacion politica e institucional equi-
parables a los del ambito econémico.

El resultado de ese ensamblaje entre lo nacional y lo supranacional —y
que quizd sea de lo mds relevante por todas sus implicaciones para el nuevo
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orden global— ha sido la reconfiguracion del Estado que paulatinamente
ha ido cediendo autoridad y derechos frente al capital global a través, pri-
mero, de la apertura comercial y financiera, para luego pasar a otros terrenos
como una nueva normativa para la inversion extranjera directa (IED) o una
reglamentacion mas permisiva para todo tipo de servicios."

CHINA EN LA NUEVA GEOGRAFIA PRODUCTIVA MUNDIAL
La consolidacion del espacio global de flujos

A principios de la década de 1970, los procesos de crecimiento, innovacion
tecnologica y de formacion en el mercado laboral fueron decisivos en la
reestructuracion industrial que llevo a muchos sectores a adoptar la pro-
duccion flexible tanto en la manufactura como en los servicios. Es también
el momento en que el patrén de localizacién dominante hasta entonces en el
mundo desarrollado sufrié importantes fisuras, de las cuales surgieron los
llamados nuevos espacios industriales'* (Scott, 1998).

Sobre los cambios territoriales asociados a la especializacion flexible, el
ya clasico trabajo de Piore y Sabel (1984) sugiere una suerte de retorno a
ciertas tradiciones preindustriales en que las instituciones politicas regio-
nales serian las encargadas, tanto de proveer la infraestructura necesaria
para atraer a la inversion externa, como de gestionar eficazmente las capaci-
dades locales de competencia y cooperacion. Para lograrlo,

[...] esta nueva ruptura industrial daba toda la importancia, por una parte,
a la profesionalidad de la mano de obra, y por otra, a la innovacion descen-
tralizada y a la coordinacion [...] entre las empresas; dos caracteristicas ya
senaladas en la atmosfera social del distrito industrial (Benko y Lipietz,
1994:31).

Sin embargo, estas tesis que tanta influencia tuvieron en la segunda mi-
tad de los afios ochenta, también recibieron fuertes criticas como, por ejemplo,
la de ser la nueva ortodoxia fabricante de mitos, por su vision apologética y
su perspectiva simplista del cambio historico. En efecto, pese a reconocer

13 “Las politicas que surgen en las décadas de 1980 y 1990 para dar cabida a los proyectos
globales de algunas empresas y mercados desarticulan parcialmente esta nocion de lo nacional
y apuntan a determinadas zonas geograficas, determinados sectores economicos y determinados
segmentos de la fuerza laboral” (Sassen, 2010:292).

' Los rasgos innovadores de algunos de estos nuevos espacios industriales se abordan con
mayor amplitud en Kuri (2006).
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que la especializacion flexible estd lejos de ser algo trivial y que, por el con-
trario, implica cambios importantes, Amin y Robins (1994) cuestionan que
signifique una rupturay el inicio de una nueva era de acumulacion.

Estos autores plantean que los procesos de reestructuracion —ademas
de contradictorios— han tenido efectos centrifugos, por lo que sus reper-
cusiones en términos espaciales no sélo tienden hacia las aglomeraciones
localizadas, sino también hacia el espacio global de flujos de la red transna-
cional, procesos que no ven claramente como se articularian. Ademads de la
rica polémica que despertd, de esto se desprende que la investigacion en
torno al entrecruzamiento de la dinamica local con la global ya estaba entre
las prioridades de algunos de los gedgrafos economicos mds importantes
desde hace tiempo.

Va a ser precisamente Ash Amin, junto con Nigel Thrift (1994) quienes de-
finan, desde una perspectiva geografica, al proceso de globalizacion a par-
tir de los siguientes elementos:

1) Una estructura financiera crecientemente centralizada que se ha con-
vertido en una gran fuerza independiente de la esfera productiva y que
la domina.

2) Una estructura del conocimiento cada vez mas importante que se ha
transformado en factor clave de la produccion y cuyas relaciones con
la educacion y los medios de comunicacion son muy estrechas.

3) La transnacionalizacion de la tecnologia que ha sido central en la dina-
mica de los sectores industriales basados en el conocimiento como las
telecomunicaciones, la biotecnologia, la informatica y la industria ae-
roespacial entre muchas otras.

4) La cada vez mads acelerada tendencia de los oligopolios a globalizar sus
actividades como un modo de enfrentar el avance tecnologico, la mo-
vilidad del capital y la revolucion en las comunicaciones y transportes.

5) El auge de una diplomacia economica transnacional y la globalizacion
del poder del Estado como formas paralelas de desarrollo a la interna-
cionalizacion productiva y financiera.

6) El auge relativo de los flujos migratorios internacionales que implican
una gran diversidad cultural, asi como un fuerte proceso de desterri-
torializacion y de cambio de identidades, todo lo cual es facilitado por
mejores comunicaciones a nivel mundial.

7) Finalmente, y como resultado de los rasgos destacados, se tiene el
surgimiento de una nueva geografia global en donde las fronteras pa-
recieran haberse desdibujado, a la vez que los flujos de todo tipo han
crecido aceleradamente.
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Pese a que el despliegue de estos elementos ha llevado a muchos autores
a plantear un inminente fin de la geografia'y con ello la existencia de un solo
mundo, asi como la caducidad del Estado-nacion, la realidad es que eso no
ha ocurrido —ni al parecer ocurrirai—, ya que tanto los pueblos y las co-
munidades, asi como los distritos, las ciudades y las regiones siguen tenien-
do sus propias historias de desarrollo econémico y social, lo mismo que sus
rasgos culturales especificos y su organizacion politica distintiva.

Los procesos de desarrollo local y regional, lejos de ser inhibidos por la
globalizacion, han cobrado una mayor fuerza durante las ultimas décadas,
dado que “los mercados globales en los que el capital y la produccion se
mueven libremente a través de las fronteras funcionan precisamente debido
a las diferencias entre localidades, naciones y regiones” (Gray, 2000:78). Por
tanto, esta multitud de relaciones que vinculan y hacen interactuar a realida-
des de diverso tipo, es uno de los aspectos de la globalizacion que mas des-
tacan en el ambito del andlisis geografico-territorial, y que subyace en la
dialéctica de la compleja relacion entre lo global y lo local.

En efecto, el cruce entre el intenso proceso globalizador de los ultimos
anos, por un lado, y la persistencia de tal diversidad de realidades, por el otro,
ha dado como resultado un nuevo mosaico global de economias regionales
(Scott, 1998:47), que tiene como unidad basica a las grandes areas metro-
politanas, pero que también ha generado una serie de sistemas productivos
locales en diversas partes del mundo, cuyo denominador comun es el cono-
cimiento tdcito que poseen.

Estas regiones se convirtieron en dinamicas en el curso de la segunda
mitad del siglo pasado, al entrar en contacto con la red global y su cono-
cimiento codificado, mientras que las grandes ciudades ya fueron centrales
en el desarrollo capitalista de los siglos XIX y XX. Su actual importancia
se demuestra con el hecho de que no sélo siguen creciendo de manera muy
importante'® (véase cuadro 3), sino que lo hacen inmersas en una gran
division espacial del trabajo como elemento clave de las cadenas comerciales
interregionales que cruzan el mundo. Su papel en el nuevo mosaico global
de regiones es el de nticleo central de una serie de espacios geograficos den-
samente desarrollados.

Un mapa esquematico que represente la geografia contemporanea de la
nueva economia mundial, podria plantearse como una compleja estructura
de nodos con sus interconexiones que enlazarian a las principales regiones de
los paises de la llamada Triada (Estados Unidos, Europa y Japon), que se-

15 En 1950 habia 83 ciudades en el mundo con mas de un millon de habitantes (dos terceras
partes de ellas localizadas en los paises desarrollados), y para 1990 ya habia 272 ciudades de ese
tipo, solo que entonces las dos terceras partes del total se encontraban en los paises en desarro-
1lo (Scott, 2001:814).
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CUADRO 3
LAS 15 CIUDADES MAS POBLADAS DEL MUNDO: 1950-2015
POBLACION (MILLONES)
Ciudad 1950 1970 1990 2000 | 2015*
Tokio, Japon 6.9 16.5 25.0 27.9 37.8
Bombay, India 2.9 5.8 12.2 18.1 21.7
Sao Paulo, Brasil 2.4 8.1 14.8 17.8 20.3
Shanghai, China 53 11.2 13.5 17.2 30.4
Nueva York, USA 12.3 16.2 16.1 16.6 20.6
Ciudad de México, México 3.1 9.1 15.1 16.4 20.0
Beijing, China 3.9 8.1 10.9 14.2 21.0
Jakarta, Indonesia n.a. 3.9 9.3 14.1 30.5
Lagos, Nigeria n.a. n.a. 7.7 13.5 15.6
Los Angeles, USA 4.0 8.4 11.5 13.1 15.0
Calcuta, India 4.4 6.9 10.7 12.7 14.6
Tianjin, China 2.4 5.2 93 12.4 15.5
Seul, Corea del Sur n.a. 53 10.6 12.3 23.4
Delhi, India n.a. 3.5 8.2 11.7 24.9
Buenos Aires, Argentina 5.0 8.4 10.6 11.5 14.1

* ONU (2015), “World Urbanization Prospects”.

FUENTE: Naciones Unidas 1995; tomado de Scott (2001). n.a.= dato no disponible.

rian el corazon del sistema, con las regiones periféricas y subsidiarias de Asia,
Africa y América Latina, en donde estarian los paises emergentes o de ingre-

so medio.'®

El ascenso del dragon

Sin embargo, entre los cambios que la actual fase globalizadora ha traido
consigo, se encuentra el vertiginoso ascenso de China, pais al que sin duda
ya le corresponderia un lugar distinto en esa estructura de nodos a la que se
refiere Scott. El avance chino no solo ha sido vertiginoso, sino muy reciente

16 No obstante, habria que matizar, ya que las generalizaciones de todo esquema con frecuen-
cia impiden apreciar claramente la realidad y en este caso seria la diferenciacion interna en cada
uno de los espacios econémicos, ya que asi como en las areas metropolitanas de gran desarrollo
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y se puede ejemplificar con su participacion en el comercio mundial.'” Si
en 1997-1998 dicha participacion en el total de las importaciones mundia-
les era apenas de 2.5%, para 2002-2003 ya era del 5% y para 2004-2005 del
6%, llegando al 8% en 2009, es decir, que en doce afos mas se triplicé su cuo-
ta inicial.

Silo vemos por el lado de las exportaciones, el desempeno es atin mejor,
ya que la proporcion que presenta en 1995-1996, de 2.8% en el total mun-
dial, casi se duplica para 2002 (5.0%), elevandose hasta 8.0% en 20006 y
llegando a 9.7% en 2009'®. Frente a tal dinamismo, para nada sorprende
que eso se vea reflejado en los datos de la produccion y del valor agregado
industrial mundial.” En efecto, si consideramos el periodo 1980-2000, en
este tltimo rubro la participacion de China mas que se duplica al pasar de
2.7 a 6.8%, mientras que la del Sudeste asiatico en conjunto mas que se tri-
plica al pasar de 4.1 al 13.9% (véase grafica 1).

En cuanto a la generacion del producto mundial durante el periodo
1973-2001, los datos muestran claramente que el dinamismo también es-
tuvo en el continente asidtico, ya que su participacion casi se duplico al
pasar (excluyendo a Japon) de 16.4 a 30.9% y llegando al 33.2% en 2015,
lo que confirma la tendencia; mientras que China por si sola practicamente
triplico su aporte al pasar de 4.6 a 12.3% y alcanzando el 17.5% en 2015
(véase grafica 2). Sia esto sumamos el crecimiento de su producto per cdpi-
ta, cuya tasa para el periodo senalado fue de 5.3% —muy por encima del pro-

hay enclaves de baja calificacion en la fuerza de trabajo y menores salarios, también en las re-
giones atrasadas se encuentran recursos humanos profesionales, con altos niveles de ingreso.
De aqui que “con la gran difusion de la organizacion productiva flexible, algunas ciudades del
centro y de la periferia convergen notablemente desde el punto de vista de la estructura econo-
mica y del mercado de trabajo local. Por el contrario, ciudades que comparten la misma situa-
cion geografica en el centro pueden diferir radicalmente una de otra si su origen se basa en
diferentes tipos de industrializacion” (Scott, 1994:117).

17«_..En 2006 la dependencia china respecto al comercio exterior ascendia al 65%, lo que
significa que la suma de exportaciones e importaciones ya representaba dos tercios del PNB,
mientras que, por otro lado, esa misma tasa tan solo era de alrededor del 20% en los casos de
Estados Unidos y Japon...” (Wang y Mei, 2009:600).

'8 UNCTAD (2010). Asimismo, resulta notable como en 2004 —sodlo tres afios después de
haber entrado a la Organizacion Mundial de Comercio (OMC)— China sustituy6 a Japon como
principal exportador de Asia. En 2007 super6 a EE UU y a Alemania en 2009 para convertirse
asi en el primer exportador del mundo.

19« ..La proporcion de China en el valor agregado manufacturero (VAM) mundial aumento
6.5 veces durante el periodo 1990-2014. La industria manufacturera de China se ha convertido
en el sector mds grande del pais y, en 2012, represento mas del 30% del PBI y mas del 18% del
VAM mundial, tan solo superada por Estados Unidos. A pesar de que China (y la India) mejo-
raron la proporcién de su grupo compuesto por cinco paises, los otros tres decayeron, especial-
mente Brasil” (ONUDI, 2015:36-37) Esto ultimo en alusion a la pérdida de protagonismo
internacional del grupo de los BRICS, formado por los tres mencionados mas Rusia y Sudfrica.
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GRAFICA 1
PARTICIPACION EN EL VALOR AGREGADO INDUSTRIAL
EN EL MUNDO: 1980-2000
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FUENTE: Unido (2004), Industrial Development, Viena.

medio mundial de 1.4%— y s6lo seguida por la de 3% de la India y 2.9% de
Asia en su conjunto, tendencia que se va a confirmar para el periodo 2001-
2010, durante el cual China elevo su PIB por habitante a una tasa promedio
anual de 15.5%, seguida también de la India con 10.5% y de Asia con 8.7%,
mientras que Estados Unidos, Japon y la Union Europea solo crecieron
poco menos del 3% (véase grafica 3). Con todo ello resulta dificil no estar de
acuerdo con las previsiones que sefnalan al Sudeste asidtico, con China a la
cabeza, como el motor econémico del mundo en el siglo XXI.

En este sentido, la proyeccion de Maddison es que China llegue en 2030
al 22% del producto mundial, lo que no sélo le daria un claro liderazgo al
superar las participaciones de Estados Unidos (17%) y de Europa Occiden-
tal (13%), sino que implicaria su retorno al centro de la economia interna-
cional, lugar que ya tuvo hacia 1700, cuando alcanz6 una cuota semejante en
la produccion mundial de la época.®

Pero detengamonos brevemente en las causas de tal dinamismo. Desde
1979 que inici6 su proceso de reforma econémica, China se convirti6 en
un importante receptor de los flujos de IED, llegando a ser el segundo ma-
yor s6lo después de Estados Unidos. A partir de 1992 este proceso se acelerd

20 Cf. Tugores (2010).
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GRAFICA 2
GENERACION DEL PRODUCTO EN EL MUNDO (1950-2015)
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GRAFICA 3
PIB PER CAPITA (USD 2016)
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con un cambio de politica que reforzo la apertura a la IED, particularmen-
te en el drea costera del sur y en las llamadas zonas econdmicas especiales.
Esta politica llevo a una gran concentracion no sélo de los flujos de 1la IED
—vya que 87% del total fueron a la region costera en 2005—, sino también
en lo referente a la innovacion tecnologica, puesto que del total de las pa-
tentes otorgadas en 2004, correspondio6 a las provincias costeras el 82%, asi
como también el 79% de las ventas totales de nuevos productos y el 73%
del gasto total en I+D de la industria (Fu, 2008:93-94).

Por otro lado, las cuatro principales regiones en lo referente al gasto de
tecnologia importada fueron: Shanghai, Beijing, Guangdong y Jiangsu.
Mientras las dos primeras basicamente s6lo compraron tecnologia del ex-
terior, las otras dos la combinaron con tecnologia doméstica. El origen de la
IED y sus modalidades también sufrieron cambios con la apertura, ya que
si en la década de 1980 los flujos de IED provenian principalmente de Hong
Kong, Taiwan y Macao bajo la forma de joint ventures, a partir de los anos
noventa dichos flujos pasaron a originarse en los grandes paises industriales
—miembros y no miembros de la OCDE—y ya no como joint ventures, sino
con un control total de las firmas por parte de las empresas multinacionales
(EMNS5). Esta modalidad represento, para fines de la década de 1990, mas del
70% de todos los proyectos de la IED, lo que incluy6 igualmente el traslado
de muchos centros de I+D de las EMN’s a China, particularmente a Beijing y
a Shanghai.

Posteriormente, con la puesta en marcha de la estrategia de desarrollo
para la region occidental implementada por el gobierno chino, se le dio prio-
ridad a la relocalizacion de EMN’s hacia el interior. Sin embargo, este proce-
S0 no tuvo en principio una gran repercusion, ya que al dirigirse la IED
hacia las regiones internas de China, lo hizo principalmente hacia activida-
des productivas intensivas en trabajo, tierra o en recursos naturales, lo que
implico que la tecnologia que acompano a las inversiones realizadas por
las EMN’s fuera de bajo alcance y por ello limitada en su capacidad de di-
fusion o derrame. Esto dificulto —junto con una baja capacidad de absor-
cion tecnoldgica interna— el salto de estas regiones hacia una parte mas
alta de la cadena de valor y, por tanto, su transicion hacia una economia ba-
sada en el conocimiento (Fu, 2008).

Sin embargo, con la adopcion del plan para el desarrollo a mediano y
largo plazo de la ciencia y la tecnologia (2006-2020), se va a promover la
innovacion local como politica alternativa para desarrollar tecnologias de
punta, en el entendido —producto de la experiencia de la relacion de las
empresas locales con las EMN’s— de que los paises avanzados no estarian
dispuestos a transferir dichas tecnologias a China. Esta medida va a ser muy
importante al dar inicio a una nueva forma de vinculacion de la IED con
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las firmas locales, puesto que la industria china estaba profundamente in-
tegrada en la industria global.

Prueba de esto ultimo es que en 2011 las EMN’s produjeron mas de la
mitad (52.4%) de las exportaciones chinas, lo que muestra el alto grado de
insercion local en las redes de produccion globales. Pero la integracion de Chi-
na va aun mas alld, ya que su industria no sélo tiene vinculos de inversion
con las EMN’s, sino que también ha tejido redes de investigacion con las
firmas foraneas a lo largo del pais, que se convirtieron en centros de I+D+i
(Investigacion, Desarrollo e Innovacion). Esto se reflejo en la elevada par-
ticipacion de las empresas extranjeras en las exportaciones chinas de alto
contenido tecnologico, las cuales pasaron del 79% en 2002 al 82% en 2010
(Ernst y Naughton, 2015:121).

Por otro lado, desde 2005 China es el mds grande mercado de semicon-
ductores del mundo, el cual tuvo un crecimiento superior al 10% en 2013,
mientras que a nivel global sélo fue del 4.8%. Esto ha incrementado la
participacion de China en el consumo mundial de este producto al 56%
cuando en 2003 s6lo era del 19%, lo que lo lleva a ser con diferencia el mas
importante mercado para las empresas de Estados Unidos. No obstante, del 70
al 75% de los semiconductores consumidos por China son reexportados co-
mo componentes de aparatos producidos principalmente por las EMN’s de
Estados Unidos, Japon, Corea del Sur y Taiwan (Ernst, 2015:59-60), lo que en
ultima instancia permite plantear lo que para este autor resulta una pre-
gunta clave, ;cual sera la estrategia idonea para poder combinar los benefi-
cios de la tecnologia global con la innovacion local china y qué politicas se
necesitarian para conseguirlo?

Sin duda que es un tema central a resolver este del cruce entre conoci-
mientos, el codificado de las redes globales con el tacito que se encuentra
en los lugares especificos, y no sélo para China, sino para todos los pai-
ses en desarrollo, pues de ello depende en gran medida su futuro econémico
en esta etapa de fuertes interdependencias. En este sentido, se afirma que

[...] la globalizacion de las actividades de I+D realizadas por las empresas
multinacionales ha sido uno de los principales cambios en la economia mun-
dial de las ultimas décadas. Estas empresas desarrollan tres tipos de progra-
mas de I+D: laboratorios de apoyo, laboratorios localmente integrados y
laboratorios interdependientes a nivel internacional [...] En funcion de la
disponibilidad de capital humano calificado y de bajo costo, las EMN’s po-
dran optar por este ultimo tipo de laboratorio, el cual tiene el potencial de
impulsar la fortaleza en investigacion basica del pais en desarrollo receptor, lo
que le permitird acceder a los insumos tecnologicos necesarios para realizar
una innovacion radical (Fu, 2008:90-91).



LAS ETAPAS DE LA GLOBALIZACION 105

De lo anterior se sigue que uno de los principales retos —quiza el ma-
yor—, que la actual etapa de la globalizacion pone a los paises en desarro-
llo y en particular a sus clusters y distritos industriales, es el de saber si son
capaces de transformar su ventaja competitiva a nivel local, en una que
también incluya la dimension global con énfasis en la actividad innovadora.

La posibilidad de que estos paises puedan realizar esa transicion —que
significa dejar atras la parte mas baja de la cadena productiva global— de-
penderd, por tanto, de su propio potencial y de la capacidad que tengan para
absorber la derrama tecnologica de la IED.

A partir de aqui se pueden identificar dos patrones o estrategias a seguir
por parte de las empresas: una que estaria basada en el uso de la fuerza de
trabajo en el marco de mercados laborales excedentarios y con contratos
precarios (low road path), y otra que tendria como prioridad el uso de la in-
novacion y la busqueda de la calidad, high road path (Posthuma, 2009:579-
580). Esta dicotomia, que también va a tener sin duda posiciones intermedias,
provocara una fuerte competencia por acceder a mejores posiciones dentro
de las cadenas productivas de valor, la cual podria debilitar la cooperacion
local que es uno de los rasgos distintivos de la dindmica de los distritos
industriales. Otro rasgo que podria romperse es el de la nocion de territorio,
ya que al introducirse la cadena global de produccion como parte de esa
dinamica, implica que tanto la compra de insumos como la venta de produc-
tos se van a realizar en mercados que sobrepasan los limites territoriales del
distrito industrial. No obstante estos retos que la globalizacion ha plantea-
do a los paises en desarrollo, se podria estar de acuerdo con Posthuma
(2009), en que el modelo de organizacion del distrito industrial ha sido
atractivo para estos paises dado el predominio que tienen de PYMES, asi co-
mo la urgente necesidad de elevar su competitividad frente a la apertura
comercial.

Sin duda que ésta ha sido también la experiencia de China, que a los
retos anteriores ha debido sumar el de la disyuntiva entre la especializacion
y la diversificacion productiva. Wang y Mei (2009:602-604) plantean como
se ha transitado de una a otra a partir del caso de los distritos industriales
de la provincia de Zhejiang, en los que puede verse el gran predominio de
sectores manufactureros intensivos en fuerza de trabajo como textiles, calza-
do, muebles, juguetes, etc., cuyo denominador comun es el de estar en la
parte baja de la cadena de valor. Sefialan que, sin embargo, después de tres
décadas de aprendizaje exportador se empez6 a dar un proceso de diversi-
ficacion con buenas tasas de crecimiento, pero que —pese a tener sus raices
tanto en factores productivos internos como en la dinamica demanda lo-
cal— no va a dejar de ser limitado mientras siga descansando en el uso in
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extenso de fuerza de trabajo, dado que ello les hace mucho mas vulnerables
ante la fuerte competencia.

Para evitar esa fragilidad en el crecimiento econémico, se vuelve indis-
pensable el ascenso en la cadena de valor, lo cual resulta muy dificil de
conseguir sin establecer algun tipo de vinculo con las EMN’.?! Esto ademas
se ha visto facilitado por la estrategia orientada a la exportacion del modelo
economico chino, la que al convertir al pais en fdbrica mundial, ha repre-
sentado una gran oportunidad de mayor expansion y ganancia para las
firmas extranjeras. Si bien se acepta que la vinculacion ha llegado a ser
ventajosa para ambas partes, del mismo modo se plantea que quiza ha ha-
bido una sobreestimacion a partir de los casos exitosos, que han sido los
menos, ya que la gran mayoria de las PYMES chinas —que en los distritos in-
dustriales han pretendido ascender en la cadena de valor intentando apro-
vechar las derramas tecnologicas de las EMN's— no lo han conseguido.*

Luego de la aproximacion al caso de China, quiza podria concluirse que
la importancia de la IED* y de la capacidad de absorcion tecnologica local se
van a complementar y en conjunto seran cruciales para tener éxito en la
actual etapa de globalizacion tecnologica, ya que mientras la primera de-
terminard con su tipo y calidad si habra derramas importantes en la econo-
mia receptora, de la segunda dependera si ese conocimiento derramado por
la IED puede ser asimilado internamente.

Esto es debido a que si bien el gasto en [+D es un componente central
del proceso de innovacion tecnoldgica, estd lejos de ser el tnico, y menos
aun en el caso de los paises en desarrollo en donde al ser los recursos aun
mads limitados, la busqueda de una mayor productividad y un buen mane-
jo del proceso innovador se vuelven claves para avanzar hacia la frontera

! “Las empresas multinacionales son actores centrales del proceso de innovacién tecnolo-
gica y de las mas experimentadas en innovaciones gerenciales. Pueden contribuir al sistema
nacional de innovacion mediante la transferencia de ambos tipos de conocimiento a las empre-
sas locales a través de los efectos de derrame” (Fu, 2008:92).

22 En un estudio empirico citado por Wang y Mei (2009:609), se comprobo que el efecto
negativo (crowding out) de la IED sobre la industria manufacturera de Beijing resulto ser supe-
rior al efecto positivo (spillover). “No se puede negar que hay grupos de empresas en ciertos
distritos industriales que han logrado tener éxito en la cambiante economia global con mejo-
ras en sus capacidades tecnologicas, lo que les ha permitido ser mds innovadoras y ascender en
la cadena de valor; pero por otra parte, cada vez mas y mas pequenas empresas locales tie-
nen que enfrentar la intensa competencia mundial para finalmente verse obligadas a claudicar
y cerrar, tal y como ocurrio con ese mismo tipo de empresas intensivas en trabajo en EE UU
durante la década de 1970 y luego en Japon en la de 1980” (Wang y Mei, 2009:610).

2 Cf. Narula y Dunning (2009). En este ensayo se va a plantear la importancia de la IED para
los paises en desarrollo, no tanto en funcion de su monto sino por el tipo y calidad de la misma, es
decir, analizando con mayor detalle hacia qué sectores se destina y cudles seran sus efectos en
lo general y de derrama tecnologica en particular.
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tecnologica. En esta tarea resulta imprescindible también fortalecer el siste-
ma de innovacion local mediante politicas publicas que apunten en la
misma direccion.**

La nueva geografia del poder

Otra forma de acercarse al analisis de esta nueva geografia del poder, como
la llama Sassen (1999), es enfocando los territorios en los que el proceso
globalizador se materializa en instituciones y procesos especificos. En térmi-
nos de territorialidad, esto significa que ver a la globalizaciéon como creadora
de un espacio economico que excede la capacidad reguladora del Estado, es
solo una parte del problema; la otra parte es la manera desproporcionada
en que estan concentradas las instituciones que permiten el funcionamien-
to —financiero, legal, gerencial, etc.— de las empresas multinacionales en las
grandes dreas metropolitanas.

Los cambios en las tres ultimas décadas en la composicion de la econo-
mia mundial, han destacado la importancia de las grandes ciudades. Son
estas ciudades globales® las que permiten la combinacion de dos tendencias
contrarias: por un lado, la dispersion global de las actividades economicasy,
por el otro, su integracion bajo condiciones de mayor concentracion. Cabe
senalar que esta tendencia contradictoria, presente en la dinamica de dichas
ciudades, refleja en buena medida el entrecruzamiento entre lo global y lo
local, en tanto que la globalidad se compone de lugares concretos y éstos a
su vez requieren de la aldea global para proyectar sus valores especificos al
mundo.

Aunque este entrecruzamiento ha permeado buena parte del trabajo,
solo una nota mas en torno a la relacion entre el conocimiento y la innova-
cion con las ciudades en tanto son sus productoras naturales. En efecto, ya
deciamos antes que las grandes areas metropolitanas o ciudades-regiones-
globales han incrementado su importancia en el funcionamiento del capi-
talismo contemporaneo, lo que sin duda es debido a que ahi se realizan no
solo algunas de sus actividades principales como son las relacionadas con las
finanzas y los servicios especializados a las empresas, sino también porque
ahi se localizan muchas de las instituciones generadoras de conocimiento
como universidades y centros de investigacion.

** En otro trabajo del autor, que se publica en el volumen 10 de esta coleccion, se puede
encontrar un analisis mas detallado del proceso de innovacion tecnologica de los paises en
desarrollo, asi como de las dificultades que enfrentan para construir y hacer operativos sus
sistemas nacionales de innovacion (SNI).

2 Cf. Sassen (1994).
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Asimismo, son en gran medida las sedes de las empresas globales lo que
les permite ser los espacios en donde se materializa el encuentro de las
redes de conocimiento locales con las globales, a través de las redes de pro-
duccion en las que los sistemas productivos locales (SPL) también van a
jugar un rol determinante en tanto generadores del conocimiento tacito o
contextual.?® La capacidad innovadora de los SPL deriva de un proceso de
aprendizaje colectivo, que es quiza el principal activo de estos espacios, pero
igualmente desempenan un papel importante en la calificacion del capital
humano los ambitos educativo, el de I+D y el de la informacion.”’

Son precisamente esos nichos de fuerza de trabajo calificada producidos
por los SPL, entre otras cosas, los que van a permitir que las fuerzas de la
aglomeracion sigan actuando aun en la nueva economia basada en las tec-
nologias de la informacién y la comunicacion. El otro elemento que lo
posibilita es la parte del caudal informativo que, por la complejidad de su
caracter, no puede ser codificable, lo que va a mantener la importancia y la
necesidad de cara a cara. De aqui que el papel central que hoy tienen las ciu-
dades de eliminar la distancia entre la gente —como antes lo era el de redu-
cir los costos del transporte de los bienes— tenga un limite, y es el que las
predicciones de la muerte de la distancia sean aun prematuras.*®

De lo anterior se desprende que el encuentro entre lo global y lo local ha
sido de gran relevancia para la dinamica de la actual globalizacion al refle-
jar la nueva geografia productiva que ha destacado, por un lado, a los SPL
con su organizacion colectiva y su fuerza de trabajo especializada que se
traducen en los motores de su capacidad innovadora y, por el otro, a las ciu-
dades-regiones globales que se han constituido en centros de comando or-
ganizativo de la economia mundial y en sitios clave para la localizacion de
las actividades financieras y de servicios, asi como en espacios naturales
de produccion de conocimiento e innovacion tecnologica.

INEQUIDAD EN LA GLOBALIZACION

Otro aspecto que marca una clara diferencia entre el sistema econémico
mundial de hace un siglo y el presente, o entre la primera y la mas reciente
etapa globalizadora, es la magnitud de la desigualdad actual, tanto a escala

6 “Mientras las empresas pueden acceder a un stock creciente de conocimiento codificado,
es necesario que estas realicen una mayor inversion en conocimiento tacito —como capital
humano, organizacion y gestion— para asi obtener beneficios tangibles del cambio tecnologico
y la innovacion” OCDE (1999), citado en (Camagni, 2005:236).

27 Cf. Camagni (2005).

3 Cf. Crafts y Venables (2001).
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mundial como regional o por paises.** Antes de proporcionar datos para
demostrarlo, habria que tratar de explicar algunas de sus causas. Uno de los
factores mas importantes, y que es de indole tedrica, es un cambio en la
logica que subyace a la vision clésica del comercio internacional con su ten-
dencia a lograr cierta homogeneizacion, frente a un predominio cada vez
mayor en la actual ola globalizadora de la 16gica de la ventaja absoluta, en la
que el lugar bajo el sol que todos los paises podian conseguir con la division
internacional del trabajo ya no es tan seguro.*

Una causa adicional estd en los flujos de inversion extranjera directa (IED),
los cuales se dirigen —como hemos visto— prioritariamente hacia los pai-
ses desarrollados y hacia los emergentes, generando con esto las condiciones
para lograr en ellos un elevado crecimiento econémico y mayores niveles de
ingreso, en detrimento de los paises y regiones a los que dicha inversion no
llega. Se decia, en la década de 1980, que las reformas neoliberales llevarian
—mediante la eficiente asignacion de los recursos— a las zonas rezagadas
a desarrollarse.

Sin embargo, ni la apertura comercial ni la liberalizacion financiera han
sacado de la marginacion a los paises atrasados, como los defensores de las
reformas suponian, antes al contrario han contribuido a mantener, sino es
que a deteriorar, su situacion. Se afirma que ello se debio a que las refor-
mas fueron limitadas y mal aplicadas por estos paises, 0 que su estructura
institucional no era la adecuada para lograr su integracion al mercado mun-
dial. No obstante haber algo de cierto en dicha afirmacion, tal parece que la
verdadera causa del fracaso fue que el proceso de apertura impuesto en-
frento stibitamente a las empresas nacionales a una situacion de competencia

* En un reciente trabajo en el que se intentan analizar los efectos de la globalizacion sobre
la distribucién del ingreso a nivel mundial, se va a partir de diferenciar la desigualdad global
de la que se da al interior de los paises, senialandose que es la primera la que ha predominado
historicamente y que el fuerte crecimiento de China con sus dinamicas exportaciones a los
paises avanzados, sobre todo a Estados Unidos, habria influido de manera importante para
aminorar esa inequidad entre paises, pero incrementandola al interior de los mismos, con
lo que se habria dado un giro a la tendencia dominante. En otras palabras, lo que ha sucedido
—segtn Rodrik (2017)— es que el proceso de convergencia que China y otros paises asiaticos
experimentaron recientemente, provoco que la polarizacion entre paises ricos y pobres que
se habia agudizado en las ultimas décadas se viera disminuida y que estos paises emergentes se
convirtieran en una suerte de clase media global. Las perspectivas de que este proceso continua-
ra son pocas, ya que del propio analisis del autor se desprende que el shock chino, como lo llama,
dificilmente podra replicarse dadas las condiciones actuales de la economia mundial en que
muchos de los paises en desarrollo se estan desindustrializando debido al impacto de las nuevas
tecnologias en los sec- tores tradicionales.

30 “Una cuestion importante es hasta qué punto la mundializacion, al incorporar dosis rele-
vantes de movilidad de factores, nos estaria desplazando de un mundo de ventajas comparativas
a otro de ventajas absolutas, en el que las desigualdades estarian mas a la orden del dia” (Tugo-
res, 2000).
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de la que pocos beneficios podian obtener debido a su falta de competiti-
vidad.”!

Esta carencia hace evidente que son causas estructurales, relacionadas
con la conformacion en el largo plazo de los sistemas economicos y socia-
les de esos paises las que van a determinar su rezago. Y tal situacion se va a
reproducir, ya que la falta de competitividad se debe a que carecen en gran
medida de capital, de fuerza de trabajo calificada, de recursos para invertir
en investigacion y desarrollo, ademas de que tampoco tienen influencia para
participar ventajosamente en las cadenas globales de valor, ni en las cadenas
comerciales que determinan el funcionamiento de los mercados de expor-
tacion.*

También la posibilidad de acceso a los avances tecnologicos, vitales para
el crecimiento econdmico, ha estado distribuida de manera muy desigual.
Esto, que no es nuevo, ha cobrado mayor relevancia en las ultimas décadas
debido a que la intensidad y rapidez del cambio tecnoldgico ha requerido
cada vez mas y mas fondos para financiar la investigacion y el desarrollo. Con
esta carencia se cierra el circulo vicioso para los paises pobres, mientras se
amplia con gran velocidad la distancia que los separa de los ricos y de los
nuevos ricos.

Si bien la creciente desigualdad podia ya apreciarse en los datos del produc-
toy del valor agregado mundiales (grafica 1y 2), asi como en el de la evolu-
cion del PIB per cdpita y sus tasas de crecimiento (grafica 3), que ya fueron
comentados en el tercer apartado, lo que la informacion del siguiente cuadro
presenta es como se comporto el producto por persona como proporcion
del de Estados Unidos en la segunda mitad del siglo XX.

Los datos muestran con toda claridad en donde se encuentran las regio-
nes y paises ganadores y perdedores en las dos tltimas etapas del proceso
globalizador, lo que representa una sintesis de los cuadros mencionados,
en tanto destaca a Europa occidental, Japon y Asia oriental —con China al
frente—, como los mds dinamicos en la evolucion de su ingreso, lo que no
es otra cosa que el resultado de su desempenio productivo. En efecto, todo
ello se debio a que:

Japon fue el arquetipo de pais perseguidor. Supero los indicadores economi-
cos de China en el periodo Tokugawa, y en la década de 1990 alcanzo a
Europa occidental en PIB por habitante, aunque no en productividad. Detras
del éxito de Japon se encuentran altas tasas de inversion en capital fisico y
humano, caracteristica que comparten otras economias asiaticas como Corea
del Sur, Taiwan, China, Hong-Kong y Singapur. En todos estos paises el pro-

31 Cf. Morrisey y Filatotchev (2000).
32 Mas detalles al respecto en Kuri (2012).



LAS ETAPAS DE LA GLOBALIZACION 111

GRAFICA 4
PIB PER CAPITA REAL RESPECTO A ESTADOS UNIDOS (USA = 100)
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FUENTE: Crafts y Venables (2001).

ceso de convergencia ha obtenido el mejor resultado de los iltimos cincuenta
A 33
anos.

El éxito de estos paises prueba la tesis de que los factores que producen la
aglomeracion siguen siendo importantes dado que determinan las inequi-
dades desde el momento mismo de la localizacion de la actividad econo-
mica, lo que después se traducira en diferencias en el nivel de ingreso.’* Este
proceso ha provocado una redistribucion del poder econoémico y politico
mundial a favor de los llamados paises emergentes, lo que ha alterado los
flujos internacionales de capital, desde estos nuevos ricos hacia los anti-
guos ricos, siendo éste uno de los elementos que subyacen en la crisis de
2008.% Pese al éxito de los emergentes, el proceso de convergencia muy lejos
esta de ser generalizado y, por el contrario, existen fuertes razones para
cuestionarlo, las que sin duda tienen mucho que ver con el circulo vicioso
del rezago al que antes se aludio y al que en muy poco o en nada han con-
tribuido a romper las fuerzas de la globalizacion.

33 Maddison (2004:273, las cursivas son mias).
3* Cf. Crafts y Venables (2001).
% Cf. Tugores (2010).
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GRAFICA 5
VAM* DE LAS ECONOMIAS INDUSTRIALES EN
DESARROLLO Y EMERGENTES: 1990, 2000, 2014
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FUENTE: VAM*: Valor agregado manufacturero.

EIDE**: Economias industriales en desarrollo.

FUENTE: elaborado por ONUDI a partir de la base de datos sobre Valor Agregado
Manufacturero de 2015 (ONUDI, 2015b).

En efecto, si como senala Maddison (2004), el mundo so6lo estuviera
formado por los paises desarrollados y por los emergentes de Asia, lo ocurri-
do en términos de crecimiento después de 1973 seria un clasico ejemplo de
las posibilidades de la convergencia condicional planteada por la teoria neo-
clasica, pero como no es asi, lo que en verdad sucedi6 —ademads del milagro
asidtico—, fue una notable desaceleracion en las economias del mundo de-
sarrollado, que se tradujo en fuertes caidas en las tasas de crecimiento de sus
productos per cédpita (véase cuadro 6 del anexo), todo ello en el marco de
un proceso de gran divergencia regional debido, sobre todo, al fuerte rezago en
el crecimiento de Africa, Medio Oriente y América Latina.

Era previsible, segtin afirma este mismo autor, que estas regiones enfren-
taran problemas internos en sus procesos de desarrollo, ya que su creci-
miento durante 1950-1973 se debi6 en gran medida al impulso que les
proporcionaban los paises avanzados, y al finalizar éste resulto evidente la
carencia de un motor interno para crecer y no tuvieron las capacidades ne-
cesarias para construirlo, ademas de que fueron mucho mas vulnerables a
los efectos de la crisis, lo que produjo importantes desequilibrios macro-
economicos. Finalmente, s6lo apuntar que entre las causas que provocaron
la caida del crecimiento en el mundo desarrollado, y que terminé con la lla-
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mada edad de oro del capitalismo, habria que destacar, por un lado, el que
tanto Japon como Europa Occidental habian llevado al maximo sus posibi-
lidades tecnologicas para elevar la productividad, mientras que, por el otro,
en el pais lider —Estados Unidos— la tasa de acumulacion del progreso
técnico comenzo a bajar a partir de 1973.%

APUNTES FINALES

No se quisiera concluir este capitulo sin unas breves notas en torno a la
crisis financiera de 2007-2008 y sus secuelas, ya que dicha crisis fue un
claro producto de la ultima etapa globalizadora —la cual se ha intentado
analizar aqui—, aunque su génesis involucr6 también a las anteriores. En
efecto,

[...] sabemos que el origen de la crisis actual estd en el fracaso masivo de los
préstamos hipotecarios de alto riesgo concedidos a gran escala en Esta-
dos Unidos a compradores no solventes. Pero hunde sus raices mds pro-
fundas en el superdesarrollo de un capital volatil, desligado de la inversion
en la produccion y con libertad para desplazarse en todo el espacio planeta-
rio en funcion unicamente de las necesidades de su valorizacion. El punto
inicial de este desarrollo, poderosamente estimulado desde 1980 por la libe-
ralizacion y la desregulacion neoliberales, se produjo con el hundimiento,
en 1971, del sistema de tasas de cambio fijo entre las monedas establecido en
1944 en Bretton Woods, y con el nacimiento de aquellos precursores de
los complejos productos derivados actuales que fueron los primeros contratos
de cobertura (hedge) sobre las divisas convertidas en moneda fluctuante.’”

Vemos asi como la propia dindmica del capitalismo en el largo plazo es
la que ha generado la hipertrofia del sector financiero provocando periodi-
cas crisis. Muchas de ellas produjeron grandes pérdidas, pero al final se
lograban restablecer las condiciones de rentabilidad sin haber requerido
aplicar reformas de fondo y el proceso de acumulacion se reiniciaba. El pro-
blema con la crisis actual es que la magnitud de los activos financieros®® es

% La tasa de acumulacion del progreso técnico en determinado periodo, esta dada por el
aumento en la productividad total de los factores del pais lider. Entre 1913 y 1973, el avance
mas rapido se produjo en Estados Unidos y desde entonces no ha dejado de descender brus-
camente, con todo y los avances recientes en las tecnologias de la informacion. Cf. Maddison
(2004).

37 Gill (2009a:1).

8 La titulacion de activos financieros riesgosos paso de 400 mmd en 1995 a 2.5 bd en 2008,
y los titulos de garantia contra el riesgo (credit default swaps), de ser casi inexistentes en 2001,
ascendieron a 60 bd en 2007, lo que llevo a la quiebra en 2008 al gigante de los seguros AIG
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tal, que amenaza con llevarse todo por delante en su caida como en 1929. A
proposito de paralelismos, se afirma que, previo al desplome de 2008, el
sector financiero habia llegado al pico del 40% del total de las ganancias cor-
porativas en Estados Unidos —el que, por cierto, ya habia recuperado a
principios de 2010 luego del salvamento—, proporcion semejante a la que
se habia alcanzado poco antes del colapso de 1929.%

Aunque mads alla de esta similitud, que resulta muy reveladora, no pare-
ciera haber muchas mas, al menos para el caso de Estados Unidos, ya que ni
la caida de la produccion ni del empleo ha presentado los niveles de 1929,
asi como tampoco la magnitud del descalabro bursitil y bancario. En ello
sin duda que tiene mucho que ver la gran diferencia que significo la rapida
intervencion de los Estados nacionales® —sea a través de la banca central o
mediante politicas fiscales expansivas— en la crisis actual, frente a los cua-
tro anos que tomo en 1929 el comienzo de la aplicacion del new deal.

No obstante, se ha planteado que las cifras difieren tanto debido a que
solo se han comparado con las de Estados Unidos, pero que si se hiciera
con todo el mundo —ya que la crisis es global— las cosas cambiarian. Y en
efecto, al considerar a Alemania, Francia, Italia, Gran Bretana y Japon, entre
otros, las cifras del retroceso en la produccion y en el empleo son mayores,
resultando mas cercanas a las de los anos treinta. Inclusive en términos de
comercio mundial, el dato de su caida para 2008-2009 supera al de 1929-
1930.

Sin embargo, por otro lado, se argumenta que las semejanzas se acaban
desde el momento en que la crisis de 1929 fue productiva antes de ser fi-
nanciera, mientras que la actual fue en su origen de esta ultima indole. Y si se
parte de esto, la comparacion idonea ya no es con la de 29, sino con la crisis
y posterior depresion de 1873, que se inici6 exactamente igual que la actual,
en el sector inmobiliario.* Otro punto que se presta para las semejanzas es
que en ambas crisis se estaba gestando un proceso de cambio de liderazgo
en el sistema capitalista, ya que en aquel entonces Estados Unidos iba en

(American International Group). Asimismo, se calcula que la suma de activos bancarios y titulos
de deuda puiblica y privada en 2007 represento 4-5 veces el PIB mundial, y que el valor glo-
bal de productos derivados de cualquier tipo era de unos 700 bd a fines de 2008, lo que equiva-
lia a unas 14 veces el PIB mundial. Cf. Gill (2009a).

¥ Cf. Wray (2011).

0 Llama la atencion el apoyo recibido en los casos de China, Japon y los demads paises asid-
ticos, ya que a diferencia del 2% del PIB que se destino en promedio para tal fin en las naciones
avanzadas, en Asia fue del 3.5% y del 5% para los paises mencionados, lo que sin duda explica
su pronta recuperacion. Cf. Gill (2009b).

#Un detallado recuento de la comparacion de la crisis actual, tanto con la de 1929 como
con la de 1873, puede verse en Gill (2009b).
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vertiginoso ascenso a desbancar a la Gran Bretana, mientras que ahora es
China la que al parecer va en esa direccion.

Mas alla de similitudes y diferencias, ;representara esta crisis un final de
época? Para algunos™ podria serlo en la medida en que haya una recaida
de tal severidad que destruya una parte importante de los activos financie-
oS y que, por tanto, obligue a aplicar verdaderas reformas de fondo, lo cual
es muy probable que ocurra, ya que pese a los esfuerzos sin precedentes
para salvar a los banqueros en quiebra, éstos han fracasado en sus intentos
de restaurar la confianza, lo que no es de extranar, puesto que una vez sal-
vados volvieron rapidamente a las mismas practicas de alto riesgo con las que
inicio el problema.

En esto sin duda también han tenido responsabilidad los Estados, ya que
luego del salvamento —y de un cierto repunte econémico— relajaron las
medidas de control, lo que impidié ir a fondo en las politicas de saneamiento
financiero, propiciando un contexto de aparente vuelta a la normalidad. En
efecto, un andlisis luego de las cumbres del G-20 de 2009 ya detectaba que

[...] detras de las declaraciones para la galeria, los compromisos artificiales
y las apariencias de reformas, no hay ninguna voluntad de apuntar al cora-
z6n del problema que es la hipertrofia de un sector financiero en total liber-
tad de accion, ni de contener el crecimiento del capital ficticio. De hecho,
habria que decir mas exactamente que lo que hay es una firme voluntad de no
intervenir en este sentido (Gill, 2009b:28).

Pese a lo anterior, este autor no ve la crisis de la década pasada y sus se-
cuelas como un final de época, sino mas bien como un cambio en la correla-
cion de fuerzas de la economia mundial, con las 15 economias asiaticas
a la cabeza —que cuentan con una cuarta parte del PIB mundial y la mitad
de la poblacion— y también con el primer BRIC (Brasil, Rusia, India y Chi-
na), controlando ya mas de la quinta parte de la produccion mundial. No
obstante, también sefiala una mas larga duracion de esta crisis respecto a
las de 1973-1975 y 1981-1982, que s6lo duraron 16 meses, asi como que ha
sido también mds generalizada, en tanto que el 86% de las industrias se han
visto afectadas.

En suma y mads alld de la polémica, la reciente crisis ha sido la mds grave
después de la de 1929-1933 y fue producto de la gran especulacion provo-
cada, tanto por la magnitud como por la autonomia que el capital financie-
ro ha cobrado durante la tercera etapa de la globalizacion, la cual hemos
tratado de analizar aqui desde una perspectiva historico-geografica. Asi co-
mo la de 1873, fue una crisis que permitio el transito a la fase imperialista

+ Cf. Wray (2011).
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facilitando el camino a Estados Unidos hacia su futuro liderazgo, la de 1929
significo el fin de la época del laissez- faire junto con la posterior consoli-
dacion del liderazgo estadounidense durante la segunda posguerra, lo que
va a hacer posible el periodo (1950-1973) de mayor crecimiento en la
historia economica mundial (ver grafica 6). Es por ello que quiza la actual cri-
sis sea el preludio —como pareciera desprenderse del analisis hecho aqui—
de que se estd gestando un cambio en el liderazgo de la economia mundial
a favor de China, y que las alteraciones provocadas en el corto y mediano
plazo vayan en el sentido de apoyar esa tendencia.”

GRAFICA 6
CRECIMIENTO DEL INGRESO POR HABITANTE EN EL MUNDO
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FUENTE: disponible en <https://datos.bancomundial.org/indicador/NY.GDP.
PCAPKD.ZG?view=chart>.

Pero en tanto se llega a saber el desenlace de esta transicion, volvamos al
presente de globalizacion y crisis para terminar senalando algunos de los ries-
gos que para la sociedad presenta una creciente desigualdad, agudizada aun

+ Una interpretacion de la guerra comercial desatada por Trump desde la presidencia de
Estados Unidos diria que es probable que vaya en esta direccion, es decir, tratando de detener
el ascenso chino con medidas proteccionistas e intentando devolver a la economia estadouni-
dense —como si esto fuera posible—, el esplendor de los afnos cincuenta y sesenta del pasado
siglo. Quiza dicha guerra podria ser un importante freno para el desarrollo capitalista, depen-
diendo del alcance que tenga, pero lo que seguramente no podra detener es a la rueda de la
historia con sus cambios estructurales.
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mads por los saldos de la especulacion financiera. En efecto, a medida que
ésta reemplazo en la década de 1970 al exitoso modelo de capitalismo finan-
ciero promovido por el new deal y apoyado por la Reserva Federal de Esta-
dos Unidos, se terminaron las certezas e inicio la era de la incertidumbre y con
ella la inestabilidad financiera, frente a la cual Minsky va a plantear la ne-
cesidad de crear nuevas instituciones econémicas que brinden estabilidad
y reduzcan el impacto de la incertidumbre, ya que si el crecimiento de ésta
es acompanado por un aumento de la inequidad social —derivado de una
mala distribucion del ingreso—, se podrian danar las bases econoémicas de
la democracia.**

En este sentido, otro riesgo que se deriva del incremento de la desigual-
dad, es el de una pérdida de valores universales ya alcanzados como los de-
rechos humanos, la democracia politica y el Estado de bienestar. Esto se
relaciona con el ya aludido cambio de correlacion de fuerzas en la geogra-
fia economica mundial y el ascenso de China y otros paises asiaticos, cu-
yos sistemas politicos autoritarios podrian presagiar dicha pérdida, ya que
del mismo modo que se exportan mercancias se podrian exportar los valo-
res. Otra forma en la que puede introducirse un cambio como el apuntado
—dada la gran concentracion del ingreso que la actual etapa globalizadora
ha propiciado y que la crisis financiera exacerbo— es a través del fortaleci-
miento politico y econémico de elites cerradas encargadas de conducirlo,
como seria el caso con el arribo de Trump al poder en Estados Unidos y el
fuerte ascenso electoral de la extrema derecha en muchos paises europeos,
o el férreo y dominante liderazgo de Putin en Rusia.

En suma, que la globalizacion y la crisis podrian estar actuando en de-
trimento del orden social abierto —que gané terreno durante la segunda
mitad del siglo XX— al propiciar condiciones para el florecimiento de otro
orden de caracter mas cerrado y regresivo, producto de la creciente desigual-
dad y, con ella, de una reconcentracion del poder politico y economico.
Asimismo, se llama la atencion sobre el papel que la educacion podria jugar
como reproductor de dicha desigualdad —que aunque atin no masivamen-
te, ya desempena—, en lugar del que hasta hace no mucho venia jugando
de promotor de movilidad y ascenso social, aunque cada vez con menos
fuerza a lo largo de las ultimas tres o cuatro décadas debido a la creciente
privatizacion en el sector educativo.®

Y, por ultimo, respecto a las perspectivas de esta economia mundial tan
imperfectamente integrada luego de las tres etapas de globalizacion a lo lar-

# Cf. Wray (2011).
+ Cf. Tugores (2010).
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go de mas de un siglo, podria concluirse —con Crafts y Venables— que sera
muy dificil eliminar la inequidad del ingreso, como optimistamente plantea
la escuela neoclésica del crecimiento. Del mismo modo, tampoco habria
que exagerar demasiado el rol de la calidad de las instituciones en el proceso
de desarrollo —que sin duda juegan su papel—, como hace la nueva es-
cuela institucionalista al analizar los factores del rezago. Frente a ello, quiza
sea mejor el claro reconocimiento de que la batalla por lograr ese proce-
so de desarrollo para algunas regiones en el mundo —América Latina entre
ellas— esta muy lejos de haberse realizado en condiciones de minima equi-
dad y esto es algo que, asi como ha condicionado el pasado, habria que
apostar porque sea el principal reto para la lucha por conseguirlo en el
futuro.
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APENDICE
CUADRO 1
PARTICIPACION EN EL VALOR AGREGADO INDUSTRIAL
EN EL MUNDO: 1980-2000

1980 1990 2000
Primer mundo 77.2 75.5 71.8
Europa Occidental 38.4 34.1 29.8
América del Norte 23.8 23.3 26.1
Paises en desarrollo 14.2 16.7 24
América Latina 6.7 53 52
México 1.1 1.0 1.2
Asia del Sur 0.8 1.3 1.8
Asia del Este 4.1 7.2 13.9
China 2.7 4.6 6.8

FUENTE: UNIDO (2004), Industrial Development, Viena.
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CUADRO 2
GENERACION DEL PRODUCTO EN EL MUNDO (1950-2015)
(PORCENTAJES)
Afios 1950 1973 2001 2015*
Paises industrializados 59.9 58.8 52.0 46.1
Europa 26.2 25.6 203 16.2
Estados Unidos 27.3 22.1 21.4 16.1
Japon 3.0 7.8 7.1 43
Europa Oriental 3.5 3.4 2.0 3.0
Antigua Union Soviética 9.6 9.4 3.6 33
Paises en desarrollo 27.0 28.5 42.5 529
América Latina y Caribe 7.8 8.7 8.3 79
México 1.3 1.7 1.9 2.0
Asia (excluyendo Japon) 15.4 16.4 30.9 33.2
China 4.5 4.6 12.3 17.5
India 42 3.1 5.4 7.2
* FUENTE: PNUD Informe sobre Desarrollo Humano 2016.
CUADRO 3
PIB PER CAPITA (USD, 2016)
1960 2016
Mundo 450 10151
Union Europea 877 32059
OCDE 1358 36 741
Estados Unidos 3007 57 467
América Latina 356 8157
México 342 8201
Asia 90 6 586
Japon 479 38 895
China 90 8123
India 81 1709
Africa Subsahariana 133 1450

FUENTE: disponible en <https://datos.bancomundial.org/idicador/NY.GDPPCAP.CD>.
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CUADRO 4
PIB PER CAPITA REAL RESPECTO A ESTADOS UNIDOS (USA = 100)

123

Regiones 1950 1998
Europa Occidental 4.8 65.6
Europa Oriental 222 20.0
China 4.6 11.4
Japon 20.1 74.7
Asia Oriental 9.6 20.1
India Britanica 6.4 6.1
Latinoameérica 26.7 21.2
Africa 8.9 5.0

NOTA: en cada afio el nivel de ingreso estd expresado como porcentaje del de Estados Unidos.

FUENTE: Crafts y Venables (2001).

CUADRO 5
VAM* DE LAS ECONOMIAS INDUSTRIALES

EN DESARROLLO Y EMERGENTES: 1990, 2000, 2014

Porcentaje del VAM
Afios 1990 2000 2014
Paises industrializados 82 78 64
EIDE** 18 22 36
Paises emergentes 84 88 90
Africa 9 7 4
Asiay el Pacifico 37 54 71
Europa 18 12 9
América Latina 36 28 15

FUENTE: VAM*: Valor agregado manufacturero.
EIDE**: Economias industriales en desarrollo.

FUENTE: elaborado por ONUDI a partir de la base de datos sobre Valor Agregado

Manufacturero de 2015 (ONUDI, 2015b).
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CRECIMIENTO DEL INGRESO
POR HABITANTE EN EL MUNDO
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Periodos %
1500-1820 0.05
1820-1870 0.54
1870-1913 1.30
1913-1950 0.88
1950-1973 2.92
1973-2001 1.41
2001-2008 1.64
2009-2016 1.10

FUENTE: disponible en <https://datos.bancomundial.org/
indicador/NY.GDPPCAPKD.ZG?view=chart>.



